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Дополнительные услуги

❖ Платные вебинары, абонементы 

❖ Курсы повышения квалификации, бонусная 

программа

❖ Платные консультации, годовой абонемент

❖ Электронный журнал «Главная книга»



Платные вебинары. Абонементы



Курсы повышения квалификации

• Налоговая проверка: действия до, во время и после

• Как составить договор, работающий на Вас 24/7

• Организация работы с персональными данными

• Заработная плата  и другие выплаты работникам в коммерческих организациях

• Бухгалтерский (бюджетный) учет и отчетность в организациях госсектора в 
соответствии с ФСБУ

• Кадровый учет: требования, проблемы, решения

• Коды бюджетной классификации при отражении доходов и расходов

• Государственные и муниципальные закупки: актуальная практика для заказчиков 

• Порядок осуществления воинского учета в организациях

• Организация закупок, товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц в 
соответствии с 223-ФЗ от 18.07.2011 г



Бонусная программа



Линия финансовых и юридических 

консультаций



Принцип формирования плана

План на РИЦ формируется в зависимости от количества клиентов на 

сопровождении. 

  

       Вебинары – 18700 р. План на СИО –4000 руб.

       Курсы – 16000 р.  План на СИО – 3200  руб.

      Ответственные за продвижение –ДИС . 



Организация продаж дополнительных услуг

• Планы продаж

• Планирование продаж через ВЭ (Приз на КПК)

• Планирование продаж абонементов платных консультаций 
через ВЭ – развитие направления (выборка большого кол-ва 
обращений клиентов на ГЛ, постановка Приз)

• Рабочий инструмент – скрипты, листовки, презентации. 
Договор, счет, акт формируется в ВЭ).

• Применение рассылки ньюс-майн (отслеживание переходов по 
рассылке – отчет ВЭ. Рассылка списков от кураторов 
направления)



Отслеживание переходов по рассылке



Контроль выполнения и мотивация

• Контроль осуществляется по итогу месяца, также 
промежуточный в начале месяца или в конце предыдущего 
(в зависимости от даты вебинара). 

• СИО ДИС четко знает индивидуальный план по сумме 
продаж (Вебинары – 4000 р, Курсы -3200 р).

• Отчет по отработанным Приз

• Прослушка звонков, чек-листы 

• Мотивация (диллерские)+ отображение текущих 
показателей на доске.



Контроль ПРиЗ



Мотивация



Эффект от продажи платных услуг

• Командность в достижении результата

• Дополнительный заработок для СИО

• Привязка клиента к сервису КонсультантПлюс

• Инструмент захода к «закрытому» 
пользователю.  

• Используется как инструмент 
противодействия конкуренту (Главбух).



Результаты продаж

Наименование 

продукта

Сумма продаж

2021 г, руб.

Сумма продаж

2022 г, руб.

Сумма продаж

на июль 2023 г, руб.

      Вебинары 14 500 92 000 82 000 

         Курсы 16 750 47 750 37 400 



СПАСИБО ЗА 
ВНИМАНИЕ!

Фомина Юлия Васильевна
Руководитель ДИС

Тел.: 8-904-086-44-84
 Эл. почта: fominay@cons31.ru
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